LICENCIATURA EN .l'S

MERCADOTECNIA'Y VENTAS.

¢QUE HACE UN PROFESIONAL EN
MERCADOTECNIA Y VENTAS?

Crea estrategias de negocios, cuenta con un criterio
globalizado en la construccion de escenarios a nivel
internacional  para  generar  oportunidades
comerciales; identifica productos © servicios
susceptibles de comercializacion, asi como a
clientes potenciales a nivel nacional e internacional
v los adecuados canales de distribucion.

ES experto en negociaciones internas o externas en
las organizaciones. También puede visualizar las
caracteristicas presentes y futuras de los clientes
potenciales para adelantarse a sus exigencias en un
mundo tan cambiante como el actual. Puede
innovar productos, marcas y patentes a nivel
nacional e internacional.

¢DONDE TRABAJA?

Es un profesional con alta demanda ya que puede lograr la consolidacion de su propio negocio
o de las empresas con las que se vincule. Se desarrolla profesionalmente en areas como:

>> Marketing Estratégico.

>»»> Comercializacion y Ventas, nacionales e internacionales.
> Relaciones Publicas.

> Disefio e innovacién de productos.

> Creacién de Planes de Negocios.

> Marcasy patentes.

> Recursos Humanos.

> Administracion.

> Logistica, entre otras.

ESTA CARRERA SE CURSA EN:
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— Semestres
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